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BUSINESS SOFTWARE

ERP | Warenwirtschaft
Auftragsbearbeitung & CRM

Auftragsbearbeitung

Weit Uber die eigentliche Materialwirtschaft hinaus bietet ORLANDO-WAWI alle
Funktionen fir die durchgangige und vollstandig dokumentierte Abbildung aller Ge-
schaftsfalle von der Angebotslegung lber die Bestellung und Produktion bis zur Fak-
turierung.
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Verkauf

Einkauf

Produktion

Stiicklisten/Fertigungsplan

Lager/Versand/Kommissionierung

Kasse/Barverkaufsabwicklung

EDIfact/XML-Exporte & -Importe

Schnittstelle Webshop
ORLANDO WAWI

Seriennummern/Chargen

e-Rechnungen anden Bund

Schnittstelle Zeiterfassung

Workflow/Arbeitsablauf Planung

Schnittstelle Finanzbuchhaltung
CRM/Kampagnen
Cube - Reporting/Analyse

Stammdatenmanagement

Von der ersten Kontaktaufnahme eines Interessenten bis zur vollstandigen Abwick-
lung eines Auftrags: Kleine und mittlere Unternehmen kommen zur Erledigung der
dazu nétigen operativen Aufgaben ohne zusétzliche Software aus.

Direkter Datenaustausch mit Kunden und Lieferanten lber systemunabhangige
Schnittstellen wie EDIfakt sind Standard, ebenso Schnittstellen zu Fremdprogram-
men oder die Kommunikation tber Email.

Durch die nach FirmengréBe berechnete Lizenzgebihr steht auch kleineren Unter-
nehmen zum glinstigen Preis stets die volle Funktionalitat zur Verfligung.

Klare, leicht erlernbare und einheitliche Benutzerfiihrung Uber alle Arbeitsbereiche
sorgt mit zahlreichen intelligenten Automatismen fiir Komfort und Schnelligkeit und
hilft, Fehler zu vermeiden. siehe Programmicons rechts.

Anfragen, Bestellwesen
Kalkulation, Angebotslegung
Auftragsabwicklung,
Kontrakte

Lagerlogistik
Materialdisposition
Kapazitdtsauslastung
Produktionsplanung
Produktion

Fakturierung, Kasse CRM-Tools
Verleih

Versand, Verpackung,
Reklamationsabwicklung,

Kasse

Programmicons

AU | ‘AUE
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Ein vollstandiges Abbild lhres Unternehmens

Die gesamte Kette der operativen Tatigkeiten lhres Unternehmens wird von ) R I- A N D (

ORLANDO-WAWI abgedeckt, von der ersten Anfrage eines Interessenten bis EZr
zur Schlussrechnung. b Stammdaten
4 Verkauf
Vom Vertrieb Uber den Einkauf, von der Produktion bis zur Auslieferung ar- B Angebot
beiten alle Bereiche lhres Unternehmens zur Erflillung von Kundenauftragen b Auftrag
mit einem einheitlichen Programm und einem gemeinsamen Datenbestand. b Kormmissionsschein
[: Lieferschein
Dabei ordnet sich Ihr Unternehmen nicht der Software unter. Diese passt sich b Rechrung
in lhre Unternehmenskultur ein und hilft einfach und zuverlassig, Fehler zu b Butschrift
vermeiden und Auftrage vollstandig auszufiihren. > Proformarechnung
[ Wetleihschein
Bedarfsgerechte Benutzerfihrung Bl eniuicknahme: chely
Der Nutzen eines ERP-Systems fiir Ihr Unternehmen hangt davon ab, wie ‘ pmJ:kt_ e ok Dt =
. . . . . N . rojekte nac ATUITL.
gerne lhre Mitarbeiter damit arbeiten. Klare, einfache Bedienung und gerin- ijekte ek Murmmern. &
ger Eingabeaufwand steigern die Freude an der Arbeit im System. Projekte eines Interessent 21
Projektformulare.. e
ORLANDO hélt sich durchgehend an den Windows-Standard, sodass fur Be- b (R
nutzer gangiger Programme der Lernaufwand minimal ist. Darlber hinaus ist b Emd”kt'm |
ORLANDO aber auch ohne zusatzliche Mausklicks vollstandig per Tastatur [[z L:;S:rurcenp R
bedienbar. -
I CRM
Alle Belege sind einheitlich aufgebaut, vom Angebot bis zur Rechnung und b Listen
von der Anfrage bis zur Eingangsrechnung. Ohne Umstellung kann ein Mit- b Extras
arbeiter verschiedene Tatigkeiten ausfiihren. > O _
Beenden fad
> Hilfe
Die Autostartfunktion und die Favoriten bringen jedem Mitarbeiter die Me-
nipunkte auf seinen Bildschirm, die er am haufigsten zu bearbeiten hat.
Als zusétzliche Gedachtnisstiitze dient die durchgangige Online-Hilfe.
' T 3
L@l Suchen:
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Intelligenz in den Stammdaten

Ob Artikel, Kunden oder Lieferanten: |t anden PSR
Qualitit und Reichhaltigkeit  der e g |t 2] o el |1
. Matchcode: REGAL - e
Stammdaten bestimmen den Automa- e e [ [ilai.rk:uual Endkund
tisierungsgrad lhres Unternehmens. pezeichnung 2 - i o o
Hauptgruppe: 100 v Untergruppe: 001 [v]
ORLANDO-WAWI sorgt mit einer rei- Bezeichngy[Biromobel THob = Lieferant: Holzbauer Ges.m.b.H.
.. . . Mengeneinheit: Stk (v Stiick DB 2273 %
chen Fille von Stammdatenkriterien | = @ i % . B
fur eine Datenvernetzung, die den Ein- Beschaffungsart: Rabattgr: S
. © Zukauf O Setartikel = =
gabeaufwand in allen Phasen der Ge- sl RN il e N Y S
. . . n nden 4 B -
schaftsabwicklung stark reduziert. ® Gt TR T e R
H H [¥] Lagerfihrung [¥] Rabattfahig
Das geht bls hln zum EAN_COde Oder ;Serlennummem [¥] provisionsfahig
der ARA-Kennzeichnung bei Artikeln, Bicugin: Do Cissey: B st E
. ) . Stiickliste [T] Zeiterfassung =
zu Mitarbeitern und Abteilungen oder
. Preislisten...
der Vertreterzuordnung fir Kunden =
und zu verschachtelten Rabatt- und | geos Eretearikel.. Edketen..
Preisstaffelungen quer ber Artikel, B Statistik.. | [ Teste.. || stackliste.. | [Zusatafunkt..| [ Loschen | [ 0K ][ Abbrechen |

Kunden und Lieferanten.

Nur so viel wie notig

ORLANDO-WAWI gestattet eine lernende Stammdateneingabe. Flr Angebote
oder Anfragen muss noch nicht alles ausgefilllt sein. Erst wenn der Fortschritt
des Geschéftsfalls es erfordert, wird die Eingabe der dafiir benétigten Eintrage
verlangt.

Vorbild, Kopie und Gruppe

Zur Reduzierung des Eingabeaufwandes kénnen Artikel, Kunden oder Lieferan-
ten ebenso wie Auftrage oder Bestellungen kopiert und nur in den erforderlichen
Details abgeandert werden. Fiir viele Eintrage kann auf ein Vorbild zugegriffen
werden. Mehrstufige Warengruppen fir Artikel oder Zahlgruppen fir Kunden
und Lieferanten erleichtern die Arbeit noch weiter.

Stammdaten-Import

ORLANDO-WAWI bietet auch Schnittstellen, um Artikeldaten aus elektronischen
Katalogen der Lieferanten zu importieren. Ebenso kdnnen Adressdaten aus be-
stehenden bzw. zugekauften Datenbestdnden zur Marktbearbeitung durch

den Vertrieb als Interessenten importiert werden.

Volltextsuche in den
Stammdaten

Eigen-/Fremdartikelnummerver-
waltung

Fremdsprachige
Belege und Auswertungen

Dokumentenverwaltung

ARA - Abrechnung mit Packstoff-
stlickliste

Barcode (EAN-)-Verwaltung im
Artikelstamm mit allen géingigen
Barcodeformaten (EAN-13, EAN-
8, Code 128,

Code 39 etc.)
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Flexibilitat in der Datenverkettung

& Positionen fir ‘Rechnung '15-001", Georg Aster’

ORLANDO-WAWI schrankt lhre operative

=Er=]

Artikelnummer Artikelbez. 1

Flexibilitat nicht ein: os

0001 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer

Menge MEH
Positionen aus Lieferschein ‘15-001' vom 23.7.2015, Lieferscheindatum ist Leistu ...

Einzelpreis Rabl Rab2 Rab3 Netto

25,00 Stk

125,00 00 00 00 3.125,00

Mehrere Preislisten und Rabattsysteme L O noe 2ee

ac 69,00

=)

K Geschafesfall
erganzen sich mit Kunden- oder Lieferan-
tenvereinbarungen zu machtigen Ver-
triebswerkzeugen.

4 % AN15-001/1 23072015 ASTER
4% AU15-001/1 2307.2015 ASTER
4w L115-001/1 2307.2015 ASTER
= RE15-001/1 23.07.2015 ASTER
4w BE15-002/1 23.07.2015 HOLZBAUER
= WE 23.07.2015, 12:00:48
4w EL15-002/1 23.07.2015 HOLZBAUER
= ER15-002/1 23.07.2015 HOLZBAUER

Alternative Lieferanten, Ersatzartikel oder
Folgeprodukte sind ebenso wie Serien-
nummern oder Chargen bereits vorgese-
hen. Damit starken Sie ohne Mehrauf-
wand lhre Flexibilitat.

Breite und Tiefe von Stlicklisten sind un-

Suchen: |

25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer

25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer

25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer

25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer

25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer
25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer
25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X180 Kiefer

25,00 Stk 130-A-110 Regal 110 X 180 Kiefer

begrenzt. Damit ist die Darstellung auch

Referenz...

komplexer Strukturen in Ubersichtlicher

[ Uberleiten... | [ Neue Pos... | [ Freier Text... | Positionstet...| | neve stuckiste

[ Kopt.. |[ Position... | [ schiiegen ]: ba00EuR |

[ Kopieren... | [ Loschen | [ schliegen |

Form mdglich.

Die Variantenfahigkeit von Sttcklisten
und Setartikeln verhindert ein Aufblahen
der Stammdaten.

Uneingeschrankte Konditionen

Unterschiedliche Preis- und Rabattsysteme werden nicht nur an der Artikelgruppe
oder am einzelnen Artikel hinterlegt, sondern bei Bedarf auch am Kunden oder Lie-
feranten. Exakte Standardvorgaben setzen der Phantasie bei Kundenvereinbarungen
keine Grenzen.

Variantenreiche Artikel und Sttcklisten

Mehrere Lieferanten fir ein und denselben Artikel sind ebenso wenig ein Problem
wie Ersatz- oder Folgeartikel. Auch Seriennummern oder Chargen mit Ablaufdatum
sind vorgesehen. Setartikel sind ebenso Teil des Spektrums wie beliebig komplexe
Stlcklisten, die aus Zukauf- und Eigenproduktionsteilen bestehen und aus CAD-Sys-
temen importiert werden kénnen. Mit Variantenstiicklisten entféllt die Notwendig-
keit, Artikel mit unterschiedlichen Ausflihrungen mehrfach zu fihren.

Die Stammdaten als Drehscheibe

Ob Artikel, Lieferant oder Kunde: Ausgehend von den Stammdaten kénnen alle damit
verbundenen Vorgange eingesehen und nachbearbeitet werden. Ein Wechsel der
Programmodule entféllt.

Durch die eingebaute Dokumentenverwaltung ist auch der Zugriff auf
Zeichnungen, Schriftverkehr oder E-Mails immer gegeben.

Gesamttiberblick
Je Geschdftsfall

Setartikel-Verwaltung

Automatisch vorgeschla-
gene Ersatzartikel

Folgeartikel

Zeichnungsnummern
inkl. Index-Verwaltung

Seriennummernfiihrung

Chargen
inklusive Ablaufdatum
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Individualitat und Kommunikation

. . . Druckauswahi - find | &
In der heutigen Geschéftswelt sind Rl Osiciaisehit- Andérn
Veranderungen an der Tagesordnung. Ausgabe | Seiten
ORLANDO_WAW' erlaubt lhnen, auf ) Drucker Treiber: Windows Standarddrucker Einstellungen...
Kundenbedirfnisse oder Marktveran- ) Fax e e e
. o, ~ = % mpfanger: v| Geor: er
derungen durch jederzeitige Anderun- © E-Mail £ =0 2
. b

gen an Auftrdgen oder Stammdaten msmp ———
T . . © Datei E-Mail: einkauf@aster.com 8|
individuell einzugehen oder Irrtimer ® Bildschirm
ZUu korr|g|eren e Format: @ PDF ©) Text
Eine mehrstufige Berechtigungsstruk- :
tur halt diese Individualitat in geordne- Emurkisen i Angriot Standard | ||
ten Bahnen und verhindert Miss- Sprac... Code Variante Herkunft ~ Drucker
brauch D 1 Angebot Standard  \\RUBIN\Deve

’ D 2 Angebot ohne Betraege Standard  \\RUBIN\Deve
Die flexible Oberﬂéchengestaltung D 3 Angebot mit kompletter S..  Standard \\RUBIN\Deve|
bringt jedem Mitarbeiter die fir ihn re-
levantesten Ansichten und Daten auf
den Monitor.

Mandantenféhigkeit

Anderungen jederzeit einfach
Benutzeroberfliche Deutsch /

Stammdaten oder Belege kdnnen jederzeit abgedndert werden. Auch globale Englisch

Anderungen stellen keinen Aufwand dar.
Benutzerbezogene Zugriffs-
rechte auf Daten und Funk-
tionen

Irrtimer leicht ausbessern

Voreilig ausgestellte Belege werden durch einfaches Loschen riickabgewickelt,
der Auftrag und alles, was daran hangt, sind wieder im vorherigen Stadium.

D Benutzerdefinierte
Korrektur und erneute Ausstellung des Belegs fihrt ohne groBen Aufwand und

. i Ansichten
nachvollziehbar zum gewiinschten Ergebnis.
. Individuelle
Gestaffelte Berechtigungen Giiltigkeitspriifung von

Benutzereingaben und Sys-

Damit die Flexibilitat nur so weit reicht, wie es lhren Unternehmensgrundsatzen )
temzustdinden

entspricht, enthalt ORLANDO ein gestaffeltes Berechtigungssystem. Sie ent-
scheiden, wer welche Aktionen ausfiihren, welche Daten verdandern oder auch

; ) Integrierte Telefonanlagen-
nur einsehen durfen.

kommunikation
Kommunikation mit System TAPI ein-/ausgehend

Ohne Zeitverzug oder zusatzliche Arbeit werden Belege per Email, Fax oder
EDIfakt mit Lieferanten oder Kunden ausgetauscht.

Auf Knopfdruck verbindet Sie das System telefonisch mit ihrem Ansprechpart-
ner. Bei eingehendem Anruf 6ffnet sich das Stammbilatt.

Datenausgabe
(Belege, Listen, etc.) via Dru-
cker, Email, Fax
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Sicherheit in den Prozessen

Effizientes, unterbrechungsfreies und Il Artikel - Andern EllE]=]
fehlerarmes Arbeiten ist ein wichtiger i TR R Preise | Lager | Liferanten| Zusatz| Terte | Konten| Biid | [
Schliissel zum Unternehmenserfolg. N!a:lchcode: REGAL .
Bezeid nung 1 . T e
. . . P heit: 1 P 1
Mit zahlreichen Automatismen sorgt Bezeichnung 2: Er::':r:"s %":&
ORLANDO-WAWI fir einen effizienten, Hauptgruppe: 100 Untergruppe: 001 [ B
durchgéngigen Workflow und dafiir, Bezekhing, |Semebel o Lieferant:  Holzbaver Gesm.b.H.
Mengeneinheit: Stk [ |Stiick ‘ .
dass Fehler und Probleme nur schwer Warnung R
N o Mehrwertstever: 3 (] 20,00 @
entstehen kdnnen. Das minimiert den L
7 B—ESChaﬁungsam = 2, Validierung '1' for Artikel '130-A-110°
AUfWand fur Korrekturen' & Zukauf O sety Artikelbezeichnung darf nicht leer sein! s WEH DB
©) Zukauf mit Beistellung ) Prq | -
Dort wo sie dennoch passieren, unter- = —| ———
. X © Auftragsbezogen © Beq)| EUR 2. L5
stiitzt ORLANDO-WAWI ihre Behebung | = “* ™ |
L4} unrul -
mit voIIsténdlger Nachvollziehbarkeit "I Seriennummern [Vl provisionsfahig
A [chargen []auto [1Reserv.  [¥]Skontofzhig
aller Anderungen' __ stiickliste [[zeiterfassung -
Selbst der totale Serverausfall verliert
seinen Schrecken, denn durch transak-
tionsbasierter Datensicherung kann der = : : =
Betrieb nach kiirzester Unterbrechung | X5 | Stk || Tete.. || swckiste. | [Zussitunic. | [ Loschen | [ 0K ][ Abbrechen |
auf Basis aktueller Daten wieder aufge-
nommen werden.
Volle Unterstitzung fir effizienten, fehlerarmen Workflow
Intelligente Datenverkettungen wie zwingend zu berlcksichtigende Folgearti- Hot-Backup
Transaktionsaktuelle Datensiche-

kel sparen Eingabeaufwand und eliminieren Fehlerquellen. Dariiber hinaus wird
die Prozess-Sicherheit durch Workflow-Tools unterstitzt. In Abhangigkeit von
Datenbankzustanden und Benutzereingaben weisen sie Benutzern ihre nachs-
ten Aufgaben zu. Inklusive Benachrichtigung per Email und Kontrolle der Erful-
lung. Das hindert Mitarbeiter am Vergessen und hilft den Gesamtprozess zu
optimieren.

Nachvollziehbare Datenbankdanderungen

Selbstverstandlich ist in ORLANDO-WAWI die Uberwachung aller Anderungen
in der Datenbank. Sie kann zur schnelleren Problemaufdeckung individuell kon-
figuriert werden. Das macht Fehler und bewussten Missbrauch nachvollziehbar
und hilft, Folgeschaden gering zu halten.

Verlustfreie Datenwiederherstellung

Das Zusatzmodul ORLANDO-HotBackup sendet die Daten nach jeder Transak-
tion live an die Sicherungskopie der Datenbank. Dadurch kann selbst bei Kata-
strophen wie einem Server- oder Massenspeicherversagen der Betrieb unmit-
telbar nach dem Neuaufsetzen des Systems ohne Datenverlust wieder aufge-
nommen werden. Exakt auf dem Stand von vor dem Crash.

rung

konfigurierbare Plausibilitéitsprii-
fung

Uberwachung von
Datenbankdnderungen integrierte

Workflow-Tools

Automatische
Aufgabenverteilung und -kon-
trolle

Zahlreiche Automatismen zur
Fehlervermeidung




D)RLANDC

BUSINESS SOFTWARE

Schlagkraft im Vertrieb

Von der ersten Anfrage bis zur B Wiedervorlagen

Schlussrechnung kann durchgangig

. ¢ Wied.. Matchcode Adresse
aus dem System gearbeitet werden.

10032015 KRONSTEIN  Kronsteiner
17.04.2015 KOHLER
19.08.2015 ASTER
03.09.2015 AHAMER
21102015 DEMMELH.. Demmelhofer

Nichtkunden sind als Interessenten
angelegt. Ansprechpartner mit per-
sonlichen Telefon- und Faxnummern
sowie Email-Adressen kénnen hinter-
legt werden, ebenso wie Vertriebsge-
biete, Vertreter oder Touren.

Georg Aster

Angebote werden rasch erstellt und
kdnnen alternative oder optional zu-

Bezeichnung

Kéhler & Resch  Anrufen wegen Sommeraktion
Termin far Prasentation vereinb...
Ahamer Ges.m... Wegen Besuch kontaktieren
Anrufen wegen Sommeraktion

Beleg... © Beleg

K

ARAARA

satzliche Positionen enthalten, belie- 4|

i

big gestaltbare Zwischensummen er- Sortieren nach: i
héhen die Ubersichtlichkeit.

CRM Aktivitat.., Belegnotiz.., Kopf...

[IFittern

Preise oder Rabatte kdnnen auftrags-
bezogen angepasst werden. Vorge-
fertigte wie individuell eingegebene
Texte ergdnzen das Angebot.

Word-ahnliche Formatierungsmoglichkeiten erlauben eine ansehnliche Gestal-
tung und machen Begleitschreiben tberflussig.

Notizen, Terminvorlagen und Dokumente kdénnen mit dem Interessenten
und/oder mit dem Angebot verkniipft werden. Sie unterstiitzen den Verkaufer
bei seiner Arbeit und bieten ihm stets einen vollstdndigen Akt.

Auf Knopfdruck wird der Interessent zum Kunden, das Angebot zum Auftrag, ent-
weder ganz oder mit Positionsauswabhl.

Rahmenauftrage sind dabei ebenso leicht abzubilden wie Kundenprojekte oder
ein Verleihgeschéft. Natirlich kénnen auch zu diesem Zeitpunkt noch Preise und
Konditionen angepasst werden. Bei der Eingabe des vereinbarten Lieferdatums
hilft der Kalender, der Arbeits- und Feiertage kennt.

Zu jeder Zeit kann der Verkaufer die Historie und den Weg des Auftrags verfol-
gen. Ohne zeitraubende Riickfragen, etwa im Einkauf, ist er stets auskunftsfahig.
Auf einen Blick sieht er, ob und in welchem AusmaB ein Auftrag bereits lieferfahig
ist.

Ist ein Auftrag ganz oder teilweise lieferbar, gentigt ein Klick zum Erzeugen des
Lieferscheins, ein weiterer erstellt die Rechnung. Nach deren Kontrolle erfolgt die
Uberleitung an die Buchhaltung.

Fur den Barverkauf steht optional eine vollwertige Kasse zur Verfligung.

Interessentenverwaltung

Alternativangebote mit
Varianten innerhalb des
Angebotes

Individuelle Notizen
Wiedervorlage-Liste
Rahmenauftrige
Reklamationsverwaltung

Sonderkonditionen nach
Kunden und/oder Artikel

Verleihgeschdift

Anzahlung, Teil- und
Schlussrechnung

Positionen..
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Effizienz im Einkauf

Von der ersten Anfrage bis zur Eingangs-

m Bestellvorschlag
rechnung wird durchgéngig aus dem Sys-

. # Bestelltermin  © Artikel Ursprung Kunde Lieferant Menge M
tem gearbeitet.
02.09.2015 130-A-110 M HOLZBAUER 2000 St
Lieferanten sind mit allen relevanten Da- ma., o M SIOLZUNIER 0o o
o i 03.09.2015 130-A-110 AU15-001/0001  BAUER HOLZBAUER 1500 St
ten bis hin zur Bankverbindung angelegt. 130-A-140 AU15-002/0001  OBST HOLZBAUER 10,00 St
Ansprechpartner mit direkten Nummern 310-5-001 AU15-002/0002  OBST TISCH 500 St
. . .. 28.09.2015 800-K-005 AU15-003/0001  KREMPLMAY  TABLE 3500 St
n rsonlichen Email-Adr n kon- ’
und pe soniiche ail-Adressen k6 30.09.2015 800-K-001 PA15-003 HOLZBAUER 90,00 St
nen hinterlegt werden. 30.09.2015 800-K-002 PA15-003 HOLZBAUER 80,00 St
B ) 30.09.2015 800-K-003 PA15-003 HOLZBAUER 20000 St
Anfragen konnen konventionell erstellt 30.09.2015 800-K-005 PA15-003 TABLE 100,00 St
oder aus dem Bestellvorschlag generiert
werden. Selbstverstandlich mit der Mog-
lichkeit der volligen Automatisierung
Uber me.h.rere Bgstellvorschlage hinweg Sovteien roch (DA e
oder positionsweise. .
Anfragen... H Bestellen... ][ Andern... ][

Vorgefertigte wie individuell eingege-
bene Texte mit Word-ahnlichen Forma-
tierungsmoglichkeiten erganzen die An-
frage und machen Begleitschreiben tber-
flissig.

Notizen, Terminvorlagen und Dokumente kdnnen mit dem Lieferanten und/oder
mit der Anfrage verknipft werden, Zeichnungsnummern mit dem Artikel. Sie un-
terstitzen den Einkaufer bei seiner Arbeit und helfen, Fehler und Missverstand-
nisse zu vermeiden. Alternative Lieferanten verbessern die Beschaffungssicher-
heit.

Artikeldokumente wie beispielsweise CAD-Zeichnungen werden auf Wunsch au-
tomatisch mit Anfrage oder Bestellung mitversandt.

Auf Knopfdruck wird die Anfrage zur Bestellung, entweder ganz oder mit Positi-
onen Auswahl. Dabei sind Rahmenabrufe ebenso leicht abzubilden wie Einzelbe-
stellungen. Natirlich kénnen auch zu diesem Zeitpunkt noch Preise und Konditi-
onen angepasst werden. Bei der Eingabe des vereinbarten Lieferdatums hilft der
Kalender, der Arbeits- und Feiertage kennt.

Flexibel auch die Disposition: Die automatische Disposition kann zur Uberbrii-
ckung von Engpéassen manuell Gbersteuert werden.

Eingangslieferscheine entstehen durch Uberleitung von Bestellungen, ganz oder
positionsweise. Ein Klick auf den Eingangslieferschein generiert die Eingangsrech-
nung. Nach deren Kontrolle erfolgt die Uberleitung an die Buchhaltung.

Aus Lieferriickstandslisten werden rechtzeitig und mit wenig Aufwand Urgenzen
erzeugt, die die Reaktionsfahigkeit aufrechterhalten.

Bedarfsermittlung automatisch
und terminiiberwacht

Anfrage
Rahmenbestellung

Bedarfsvorschau je
Lieferant

Lieferriickstands-/Urgenz Uber-
sichten

Berticksichtigung von Min-
destbestellmengen und Ver-
packungseinheiten

Retouren

Eingangsrechnungskontrolle




RLAND
gUSINESS SOFTWAR(E

Klarheit in Lager und Auslieferung

Ob manuell gebucht oder Uber Bele-
gerfassung: Vom Wareneingang bis

W Positionen far ‘Kommissionsschein '15-003, Kremplmayr'

hin zur Kommissionierung und Auslie- Pos — ‘;’;:i":;’;’"e' ::::z:;mm “"::3: “:i” K°’“’"'“‘°’(‘]’;; D'ﬁ::"o;
o -A- er 4 t 4 -10,
ferung hilft ORLANDO-WAWI, Lager 0002 130-A-140 Regal 140 X 180 Kiefer 500 Stk 0,00 5,00
und Expedit in Ordnung zu halten. 0003 130-A-170 Regal 170 X 180 Kiefer 200 Stk 0,00 -2,00
) . o 0004 130-A-190 Regal 110 X 190 Kiefer 1700 Stk 0.00 -17,00
Das beginnt bei der Anpassungsfahig- 0005 215-C:5 Drehstuhl mit 5 Rollen 23,00 Stk 0,00 23,00
keit des Systems an lhre Lagerfiihrung, 0006 800-K-000V Sternfu Variante 800 Stk 0.00 -8.00
die alle Formen des modernen Be- 0007 500-A-001 gk 300 Stk 0,00 300
triebs kennt und jede Komplexitat zu- 0008 500-A-002 Akkubohrmaschine 1700 Stk 0,00 -17,00
lasst.
Ob  chaotische  Lagerverwaltung,

MehrlagerfUhrung Oder Lagerplatz_ Suchen: |:I :?u‘:k E‘&. }titeic”':an:\‘.én?
verwaltung mit Ablaufdatum, der Fall
kann nicht so kompliziert sein, dass er

sich nicht abbilden lieBe. Kommissicnieren... | | Uberleiten... | | NeuePos.. || Freier

Eingegangene Waren kdnnen bis zum
Abschluss der Wareneingangskon-
trolle mittels Sperrlagerfunktion fur
die Auslieferung blockiert werden.

Lager ist nicht gleich Lager

Die Fiihrung unterschiedlicher Lagerorte ist in ORLANDO-WAWI selbstverstand- Liickenlose

lich. Das Programm bietet dartiber hinaus die Mdglichkeit, Filial- und AuBenlager Lagerbuchhaltung

zu fihren und innerhalb eines Lagerortes eine Lagerplatzverwaltung.

. . . . - Automatisch

Mit ORLANDO-WAWI wird auch das Beliefern von Handlern mit Kommissions- L: Z:;Z;icrtjn

ware zum Standard-Geschéftsfall, der keine Sonderbehandlung braucht. I J

Bei groBeren Lagern hilft eine Kommissionierungsliste unnotige Wege zu vermei- Permanente und

den und steigert so die Effizienz. Uberpriifung der kommissionierten Ware mittels Stichtagsinventur

Barcode-Scanner schaltet Fehllieferungen aus. Mehriagerfiihrung und

Inventur nach Ihren Vorgaben Lagerplatzverwaltung

Auch fir die Inventur stehen alle gangigen Méglichkeiten offen, ob permanent Standortverwaltung in-

oder zum Stichtag klusive Filialen

Reduzierter Eingabeaufwand Kommissionierung tn-
klusive Priifung

Der Eingabeaufwand im Lager wird durch die Anbindung von BarcodeScannern o

erleichtert, und auch die Zuordnung der Seriennummern bei seriennummernge- Konsignationslager

fuhrten Artikeln ist eine Angelegenheit von wenigen Tastendrucken.
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Unburokratische Fertigung

Aus automatisch generierten
Produktionsvorschlagen entste-
hen auf Knopfdruck Fertigungs- ‘I“II|IIIII“|I
auftrage. e
IS.,erl]k:(st.ve(z]lrstancljll|ch n;lt der Mog- PA-Mummer: 15-691 17.09.2015 PRODUKTIONSAUFTRAG
ichkeit der volligen Automatisie- .
rung Uber mehrere Produktions- Termin: KW 39 22.09.2015
5 i i 800-K-005C 50,00 Stk
vorsch!age hinweg oder positi Stermih &-orrig it Rollen chrom
onsweise.
Stiickliste: Stl-Menge Bedarf
; ; . _ 0001 BOD-K-DO5CR  Sternful Rohteil 5-armig mit Rollen chrom 1,00 Stk 50,00 Stk
Mit dem Art.|kel verkniipfte D? 0002 800-K-008 Mébelrolle 25 mm Kunststoff 5,00 Stk 250,00 Stk
kumente, Zeichnungen oder Bil- 0003 900-L-001 Sk. Schraube M5 x 30 5,00 Stk 250,00 Stk
der unterstiitzen die Arbeitsvor-
be.reltung und'helfen, Fehler. und Position Tatigkeit/Beschreibung Ressource Zeitin Min.
Missverstandnisse zu vermeiden. )
1 Montieren Mayrhofer Xaver 10,00
Neben der auftragsbezogenen 2 Kontrolle Kogler Franz 200
Produktion ist selbstverstandlich
auch eine Lager- oder Varianten-
fertigung im System vorgesehen.
: ST Varianten- und
Produktionssticklisten ohne Begrenzung Auftragsstiickliste
Beliebig breite und tiefe Stiicklisten auf Stammdaten- oder Auftragsebene o
werden ein gelastet. Die anschlieBende Bedarfsrechnung resultiert in Lager- Kapazitatsiibersicht
dispositionen und damit gegebenenfalls Bestellvorschlage fir den Einkauf. Produktionsplanung
Fertigungsplan mit Ressourcenkontrolle Fertigungsplan
Uber einen Fertigungsplan kénnen dem Auftrag zugeordnete Ressourcen wie Verléingerte Werkbank
Maschinen- oder Mitarbeiterzeiten abgefragt und manuell oder per Zeiter- (Zukauf mit Beistellung)

fassungssystem eingegeben werden.

Die Riickmeldung der Produktionsauftrage fiihrt zur Lagerzubuchung des Materialentnahmeschein

Fertigproduktes und generiert automatisch die zugehdrigen Materialentnah-

. o Ressourcenverwaltung
mescheine fir die Komponenten.

. Betriebsdatenerfassung
Produktion auller Haus

Auch Produktion auBer Haus ist kein Problem: Die Definition Zukauf mit Bei- Vor-/Nachkalkulation

stellung macht sie zur Sache des Einkaufs, der dem Lieferanten mit der Be-
stellung sé@mtliche fertigungsrelevanten Unterlagen, Beistellteile und eventu-
ell sogar Ressourcen Ubergibt.

Laufende Kalkulation

10
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Handlungsfahige Geschaftsfliihrung

ORLANDO-WAWI ist mandantenféhig [ Ewsenguesenumsate =leE)
und schlieBt die Méglichkeit mehrerer Ven 0L0L20I5@) gis 31122015
Standorte pro Mandant ebenso mit © a gen
ein wie die Anlage von Filialen. —
170.000
Sehr einfach lassen sich in ORLANDO- G
WAWI die Vorgaben der Geschaftslei- oo
tung als Regeln eingeben: Kalkulati- s EE
onsgrundlagen, Preisgestaltung Uber 5 Lo
Artikel oder Kunden hinweg, Verpro- 00
visionierung von Auftrdgen oder in- s
terne Berechtigungen. e
10.000
Eingriffe sind auf jeder Ebene moglich. ’ I 2 omnews
Sei es die Hereinnahme neuer Artikel
oder Lieferanten oder die Wartung Biverghicharseigen: [Pl bergrippen e [ o e S D S
der Preisstrukturen: ORLANDO-WAWI Vergleichszeitraum Von: 010120141%) gis: 31122014 %) (Bschitiong) [ Oiginslgrete  (Eschituung dihen)

stellt die nétigen Funktionen zur Ver-
fugung

Wissen ist Macht

Zu jeder Zeit herrscht Klarheit Gber alle Aspekte des Geschéftsverlaufs:

Kalkulationen kénnen Uber Artikel, Kunden, Lieferanten oder einzelne Auftrage gefiihrt
werden. ABC-Analysen und Umsatzstatistiken nach Kundengruppen starken Ihre Kun-
denorientierung.

Berichte nach Ihrem Geschmack

Aus einem umfangreichen Paket an Berichtsvorlagen kann ausgewahlt, kopiert und ver-
andert werden, um stets die Ubersicht zu behalten. Das wird ergénzt durch Datenex-
portmdglichkeiten in gdngige Fremdprogramme wie MS-Excel zur weiteren Verarbei-
tung.

Lickenlose Dokumentation

Projekte konnen lickenlos vom Angebot Gber Einkauf und Produktion bis zur Schluss-
rechnung verfolgt und nachvollzogen werden. Die Geschéftsleitung erhalt ein vollstan-
diges Bild, das zur Diskussion mit dem Kunden hilfreich ist und suboptimale Abldufe
optimieren hilft.

Projektkosten im Griff

Auch die Abrechnung von Projektstunden oder Vertreterprovisionen ist in
ORLANDO-WAWI eine Aufgabe, die mit wenigen Mausklicks erledigt ist.

11
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GroBBe durch Zusammenarbeit

Was fur Ihr Unternehmen recht ist, ist bei

B Export Konfiguration - Andern oll® =]
ORLANDO bllllg' Well von Vornhereln ent_ Code: | 102 crgdierung: AsCHl v zuletzt exportiert: |_._.___ Art: Standard
halten Bezeichnung: |Intrastat Warenexport T o Text
Dateiname: Instatex.sdf L) Anzahl: off
ORLANDO-WAWI Verngt in allen Bereichen ‘Datenquellel Felder !Parameter Cube
Uber gut ausgebaute Schnittstellen zu Srarrssicher: [am | EFeldberschriften 1Fixe Feldlinge
. . . Felder in Anfilhrungszeichen
Fremdprogrammen. Das erweitert die M&g-
. K . Name Ausdruck Format Linge 2
lichkeiten und spart manuelle Interaktion, Formelname 0
. KNS Artikel_Statistik.Artikel Warennummer 8
somit Kosten und Fehlerquellen. P Sk e ;
Statist. Verfahren 5
H H A H _ Warenbezeichnung = Artikel_Statistik.Artikel.Bezeichnung_1 | Artikel_Sta... 140
Das geht bIS hln zum bldlrektlonalen Daten Handelspartnerland Artikel_Statistik.Adresse.Kunde.UIDNR.Nation.ISO_C... 3 =
austausch mlt CAD_Systemen sowie Zelter_ Ursprungsland Artikel_Statistik.Artikel.Ursprungsland ISO_Code 3
. Eigenmasse in kg = FormatZahl('=0', Artikel_Statistik.Artikel.Gewicht * ... 12
fassu ngs- oder F|bu-Prog rammen, aber Besondere Masseinheit = FormatZahl('#0', Artikel_Statistik.Menge) 1
. Verkehrszweig 1 -
au.ch zum eIektrqnlschen Datenaustausch —— ‘
mit Kunden und Lieferanten. Ausdruck: | )| ——
Format: | v|| Lange: 0 u=
mm lfi,l,t,e,r,de' Benutizfrrzurucrksrme{l- Aus Datei laden. In Datei speichern Loschen ] ‘ AEblfchm ]

Import/Export und Standardschnittstellen
Multifunktionale Export-/

Adress- oder Artikelstammdaten kdnnen aus Listen importiert werden, Stiicklisten aus .
Import-Schnittstelle

CAD-Systemen. Nahtlos an ORLANDO-WAWI angebunden sind tber diese Schnittstel-
len auch Zeiterfassungssysteme namhafter Hersteller, ebenso Produktionsplanungssys- ODBC-Zugriff
teme.

. . . - . S B2B Datenaustausch
Das umfangreiche Berichtswesen wird durch Datenexportmdglichkeiten in géangige

Fremdprogramme wie MS-Excel zur weiteren Verarbeitung erginzt. Uber ODBC- EDI-Fakt
Schnittstellen steht die gesamte Datenbank fiir weitere Abfrage- und Auswertungs-
moglichkeiten zur Verfligung. Datanorm
Kommunikation mit System Intrastat
Ohne Zeitverzug oder zusatzliche Arbeit werden Belege per Email, Fax oder EDIfakt mit XML

Lieferanten oder Kunden ausgetauscht.
MAPI (Email-Integration) /

Direkt zur Buchhaltung TAPI (Telefon-Integration)
Die direkte Uberleitung in Finanzbuchhaltungsprogramme verschiedener Hersteller er- Zeiterfassung

leichtert die Arbeit in der Administration und sorgt flr einen rascheren Geldfluss vom

Kunden.

Bei Verwendung von ORLANDO-FIBU ist dieser Datenfluss bidirektional und lduft auch
in die Warenwirtschaft zuriick. So wird etwa ein Kreditlimit Uberpriifung ohne Pro-
grammwechsel moglich.

12
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CRM und Internet

Die Zeit bleibt nicht stehen. Mit OR-

Ed Kampagnen EE=El
LANDO-WAWI sind Sie gerustet, mitzuge- o Datum o Nummer  Bezcichnung
1001.2015 15-001 Jahreskatalog 2015
hen. Sk |
15.02.2015 15-004 Frahjahrsaktion Baromébel
CRM wird unter anderem unterstiitzt RO .
durch ein Kampagnenmanagement. Die- DONLS 15008 Ehamg Kundermtiedenhet
. . . 01.07.2015 15-009 Newsletter 07/2015 |
ses ermoglicht das zielgruppengerechte e e e |
Erreichen lhrer Kundenbasis mit Sonder- e e i ; Z)
. Sortieren nach: (v Nummer | iitern
oder Abverkaufs Angeboten sowie Marke- (Riniens]) (v ][ iew ] [Roperen ] (‘s [ schen ] st [ Schishen |
tinginstrumenten  wie etwa einem Il At for 5011, Herbatat SE=
NeWSletter. e Pos  Bezeichnung o Termin Status
1 Grafisches Design ausarbeiten 10.08.2015 In Bearbeitung
2 Angebote ausarbeiten 12.08.2015 Offen
Auch der Verkauf tGber Internet ist e e e e
ORLANDO nicht fremd: Eine
Schnittstelle zu b2b ermdglicht die Reali-
sierung eines Webshop, der direkt auf
echte Verfuigbarkeitsdaten zugreift und in- e =

nerbetrieblich alle Aktionen fur eine
schnelle und korrekte Bedienung des In-
ternet-Kunden aus|ost.

= JRLANDC

ORLANDO-FIBU

ORLANDO-FIBU deckt mit den Modulen Finanzbuchhaltung, Anlagenbuchhaltung und | Kundenbindung
Kostenrechnung alle Kernbereiche des betrieblichen Rechnungswesens durchgangig
und vollstandig dokumentiert ab.

Lieferantenbeziehung

Kampagnenmanagement

Dokumentenverwaltung
ORLANDO-Compact
Arbeitserleichterung und Liquiditatssteigerung fir Freiberufler und Kleinbetriebe: Ein- /n;:rcrlg;:;enns .
nahmen-/Ausgabenrechner profitieren von Leistung, vom Fakturenprogramm Gber die tom Y
Belegerfassung bis zum Mahnwesen.
Web-Shop
DECOM Softwareentwicklung GmbH & Co KG E-Commerce

WolfernstraBe 20b - A-4400 Steyr
Tel. +43 (0)7252 / 52453-0
Email: office@decom.at - Homepage: www.decom.at

CPS Radlherr GmbH

Grabenweg 3a - A-6020 Innsbruck
Tel. +43 (0)512 / 363701-850
Email: office@cps.at - Homepage: www.cps.at

13



D)RLANDC
BUSINESS SOFTWARE

ERP | ORLANDO Kasse

_a—
Vorteile- Funktionen-Voraussetzungen )EC\IM

Seit 1. Janner 2016 gilt in Osterreich die Registrierkassenpflicht. ORLANDO-Anwender
sind im Vorteil, denn sie konnen fir den Barverkauf das Kassenmodul der von ihnen
bereits eingesetzten ERP-Software nutzen.

10.12 2018
11:36:10

Rechnung 910051 Kassa-Nr.: 1

Menge/Artike! Einzeiprejs ust EUR-Betrag
1.00 sk 144,00 20

Regal 140 X 180 Kiefer 14400

Das ORLANDO-Kassenmodul ist eine PC-basierte Software fiir MS-Windows und bietet
alle Funktionen einer vollwertigen Registrierkasse. Es lasst sich flexibel an individuelle

100 sik 384,00 20 384,01
| | : > ) . o Drehstuhi mi o
betriebliche Anforderungen anpassen und bietet neben sémtlichen Funktionalitaten e
.. i i . ! |
fir den Barverkauf aus ORLANDO bekannte Funktionen wie die Barcode-Verarbeitung. Britiobeirag; R sama
20% Ustvon:  EUR 440,00 EUR 88,00
Gegeben EUR 600,00

Retour EuR 72.00

] UID-Nr: ATU31121103
Wir danken fur Ihren Einkauf 1
Umtausch nur mit Kassabon

Vorteile lhrer ORLANDO-Kasse auf einen Blick

» Einfache Bedienung mit geringem Schulungsaufwand o pnemalb von 14 Tagon
» S Dediente Sie- 7,
» Schnelle Eingabe per Touchscreen, Tastatur oder Scanner i Ferdinang
> Moglichkeit der Akzeptanz verschiedener Zahlungsarten
» Vollstandige Integration in ORLANDO-WAWI
> Mdglichkeit fur Lagerverwaltung
» Mehrplatzfahigkeit
» Branchenunabhangigkeit
» Individuelle Anpassbarkeit T
> Betreuung und Unterstiitzung direkt vom Hersteller
Rabatt: 0.0 % Skonto: 0.0 % | Gutschein Wert Restwert
masnme 528 00 EUR
° - Gutschein: 0.00
Funklhonen der Kassensoftware uzahlen:| 52800 Srmrein) [Goe e
Gutschein Nr: 0.00
Gegeben Bar: 600,00 [Gegeben schen| [ MasterCard | 0,00
. .
» Barverkauf mit oder ohne Kundenname BN - 0.00
> Gesamtrabatt oder Positionsrabatt moglich oo -
> Verschledenfe Z.ahlur-lgsarte.n wahlbar - . 72,00 R
»  Anschlussmdglichkeit Kredit-/Bankomatkartenterminal
> GUtSCheinVerWaltUng [ mit Bruckdialog Uberleitung..] [ Gk || schieBen
» Rechnungsausgleich direkt aus der WAWI moglich
> Belegdruck in verschiedenen Formaten P— Kondendaton] Kassr 1 ‘Koo 1| GRS | Gltechen
> Tagesabschluss mit Geldzahlliste e Faiand Rechnung | Greahing | Auszafiung
. . . | : Regal 110X | Regal 140X
> Zugriff auf sdmtliche Daten der ORLANDO-WAWI vkl Becacimung Menge e pes  Rap ] SR
3 . ) 130-A-140 Regal 140 X 180 Kiefer 1,00 Stk 144,00 0,00 lﬂ SMh_"'" "",‘:;l'l"!'“ i
» Online-Hilfefunktion [215C7 Drebsuhimic7 Rollen 100 Stk 384,00 00 --
» Kassen Abschlussgruppen [~]
» Individuelle Artikelschnellerfassungstasten Konfigura- = ' =
. . . . | Andern | Loschen | Kontond | Rabattand. IGESamI: 528,00 —
tion, werden automatisch Dynamisch erweitert PRETRTS|WR [a— E(
» Endbetragseingabe oder Rundungsausgleich mdglich Jenge 100 N
> Gesetzlich erforderliche E131 Kassarichtlinien-Handbuch | M) e e
ink|udiert Rahx}lzr— 0,00 %
Bonusfahig: W] W € » M
Ladelﬁﬂnen| Letzter Bonl Entparken l Parken | Ulmpart | Bezahlen I Neue Pos SchlieBen

14
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Voraussetzung

» Standard Windows PC mit Bildschirm
>  Windows 10, abwéartskompatibel bis Windows 7
» Drucker fiir den Belegdruck (Standard A4 Drucker oder Bondrucker)

Optionale Hardwarekomponenten

Sie erhalten die optimal auf die Anforderungen lhres Unternehmens angepasste Ausstattung, bestehend
aus Kassen-PC mit Tastatur und eventuell Touch-Monitor, Barcode-Scanner, Kassenlade, Bon Drucker und
Sicherheitseinrichtung (Chipkarte und Lesegerat).

Alles aus einer Hand

DECOM ist kein reiner Softwarelieferant. Uber die Lieferung des ORLANDO-Kassenmoduls hinaus bieten
wir lhnen im Rahmen der DECOM Netzwerktechnik bei Bedarf das Komplettpaket aus Hard- und Software,
einschlieBlich kundenspezifischer Anpassung, Einbindung in Ihr Netzwerk, Installation und Inbetriebnahme
sowie Einschulung und umfassender Betreuung im Betrieb.

DECOM Netzwerktechnik

Das standige Funktionieren der IT wird im-
mer wichtiger, gleichzeitig steigt die Kom-
plexitat der verwendeten Systeme. Als aus-
gelagerte IT-Abteilung bieten wir lhnen die
bendtigte Unterstlitzung fiir die Planung

und Einrichtung lhrer IT-Infrastruktur. NetzwerkteChnik
Ebenfalls zu den Leistungen der DECOM Hardware SOftWare
Netzwerktechnik gehért die Betreuung lh- fur KMUS |m Raum Steyr

rer Anlagen im laufenden Betrieb. Zusatz-
lich erfolgen automatisiert eine Echtzeit-
Uberwachung lhres Servers und die regel-
méaBige automatische Kontrolle lhrer Si- decom.at
cherungsdaten. Diese MaBnahmen ge-

wahrleisten eine schnelle und sichere Re-

aktion im Ernstfall und begrenzen so des-

sen Auswirkungen auf ein Minimum.

i I
///'l
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ERP | ORLANDO Cube

Bisher hat es in Orlando zwei Moglichkeiten gegeben, Daten aus dem System auf Papier zu bringen. Einer-
seits mit der Erstellung von Listen, andererseits durch das Durchfiihren eines Datenexports nach Excel, wo
man die Daten selbst weiterverarbeiten konnte. Seit einiger Zeit gibt es eine vollig neue Mdglichkeit, die
umfangreichen Datenmengen auszuwerten. Dieser neue Programmteil nennt sich CUBE und arbeitet eben-
falls mit der Oberflache von Excel. Aber was ist der Cube?

Cube bedeutet tibersetzt Wiirfel. Die Eigenschaft eines Wiirfels ist, dasselbe Objekt aus verschiedenen Blick-
winkeln betrachten zu kdnnen. Dieses Prinzip wendet auch Orlando an. Hat man einmal eine Datenstruktur
aufgebaut, kann man diese auf verschiedene Arten auswerten. Zum Beispiel kdnnen Sie mit den vorgege-
benen Daten entweder lhren Warengruppenumsatz auswerten, die Umsatze lhrer Vertreter analysieren oder
Ihre Kundenumséatze nach Nation sortiert anzeigen lassen. Diese Reporte werden in einem so genannten
Schema dargestellt. Ein Schema definiert den Aufbau der Daten und die Oberflache, wie diese Daten gra-
fisch dargestellt werden. Ein Standard-Schema ist im Programm enthalten und steht jedem Nutzer zur Ver-
figung. Es werden derzeit 7 Standard-Reports zur Verfiigung gestellt. Sie finden diese unter dem Menii-
punkt CRM - Cube. In diesem Ubersichtsfenster sind alle Cube-Definitionen aufgelistet, mit denen ein Re-
port erstellt werden kann.

Die Cube-Funktion steht allen WAWI-Nutzern ab Version 435 testweise mit Ihren Echtdaten zur Verfligung.
Fur weitere Informationen steht lhnen das DECOM Support Team natirlich jederzeit tatkraftig zur Seite.

Jahr '+ |Daten
2010 2011 012
Hauptgruppe - Untergruppe - Atikel | Gesamtumsatz Anteil % Gesamtumsatz Anteil % esamtumsatz Anteil %
=1100/Biirombel | #001/Biiromdbel - Holz 173000 0,68% 230850 076% 2338 0,7%
#002/Biiromébel - Metall 706950 2,78%| 1001500 3,64% 2448509 7,55%
=1003/Biiromébel - Zubehdr 215-C:5 12787250 50,22%  133.044,00 4401%| 120.766,77| 37,25%
003/Biiromdbel - Zubehér Ergebnis 127.872,50 50,22%  133.044,00 44,01% 120.766,77 37,25%
100/Biiromdbel Ergebnis 13667200 53,68% 14636750 4842% 14757568 4550%
#102/Zubehdr 5257082 20,65%| 7212290 23,86% 75.564,84 2331%
4104/Diverses 65.358,25| 25,67%  83.79520) 27,72%| 10105187 31,17%
Gesamtergebnis 254.601,07 100,00%  302.285,60 100,00% 324.192,39 100,00%

140.000,00 [~

12000000 |~

100.000,00
80.000,00
60.000,00
40.000,00
2000000 |~ l i | 1 )
(Leer)

0,00
’ 215C-5

Zubehsr
100/Biromabel 102/zubehar 104/Diverses
[2010- Gesamtumsatz 1.730,00 7.069,50 127.872,50 52.570,82 65.358,25
|m2010- Antell % 0,68% 2.78% 50,22% 20,65% 25,67%
2011 Gesamtumsatz 2.308,50 | 11.015,00 123.044,00 72.122,90 | 23.795,20
= 2011 - Anteil % [ 0.76% 3.64% 24,01% 23,36% 27.72%
#2012 Gesamtumsatz 232382 24.485,09 120.766,77 75.564,84 | 101.051,87
2012 - Anteil % | 0,72% 7,55% 37,5% 23,31% 31,17%
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